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SCHAFFEN SIE SICH ZUSÄTZLICHE 
EINNAHMEN MIT EINEM  
MEDIZINISCHEN TRAININGSBEREICH

MONATE KEINE  
LEASINGRATEN ZAHLEN 
VITALITY CIRCUIT

*Angebotsdetails: Listenpreis 85.780,– € für 1x Vitality Circuit (Leasingrate 1. bis 11. Monat: 0,00 €, 12. bis 54. Monat: 1.502,03 €  
(0 % Anzahlung, 54 Monate Laufzeit, 20 % Restwer t, Stand August 2020. Alle Preise inkl. Lieferkosten zzgl. MwSt.) Irr tümer und Änderungen vorbehalten.

Star ten Sie durch mit unserem Sommer-Angebot: Wir schenken Ihnen die ersten 11 Leasingraten für unseren Vitality 
Circuit!* (3 chipkartengesteuerte Cardio- und 6 chipkartengesteuerte Kraftgeräte) – inkl. §20-Präventionskurs und  
Vitality System für Training und Dokumentation. Erweitern Sie Ihre Einrichtung mit einem medizinischen Trainings- 
bereich und schaffen Sie sich so zusätzliche Einnahmen. Und das Beste daran: Sie zahlen erst im 12. Monat die erste  
Leasingrate – die ersten 11 übernehmen wir! Für weitere Informationen vereinbaren Sie einfach einen Beratungstermin 
per E-Mail an info@ergo-f it.de oder rufen Sie uns an unter 06331 2461-0. Wir freuen uns auf Sie!
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lWie kuschelt man digital?

Für Eilige

Corona zwingt Events 
in den digitalen Raum. Jetzt 
ist es an uns als Verbraucher 

die neue Normalität zuzulassen 
und auszuprobieren, was die 

Industrie den Therapeutinnen 
und Therapeuten als Ver-
anstaltungsalternativen 

anbietet.

Corona zwingt Events in den digitalen Raum. Jetzt 
ist es an den Kunden auszuprobieren, was die Indus-
trie Therapeutinnen und Therapeuten als Veranstal-
tungsalternativen anbietet. So viel darf schon 
verraten werden: Es wird spannend.

Wer regelmäßig auf Physio-Kongressen und 
-Messen zu Gast ist, weiß: Die Branche ist über-
schaubar, nahezu familiär. Industrie, Handel, Thera-
pieunternehmer und Therapeuten stehen in engem 
Austausch. Man kennt sich, redet miteinander, bil-
det sich fort – und manchmal werden die Abende 
auch etwas länger. Die Therapiegemeinde ist eben 
wie ein sympathischer Wanderzirkus mit bewähr-
tem Programm.

Messen sind ein Wirtschaftsmotor
Natürlich dienen Messen in erster Linie dazu, 
Geschäfte anzubahnen und abzuschließen. Aus rei-
nem Spaß an der Freude tourt niemand durch die 
Republik. Praxisinhaber informieren sich über Aus-
stattung, Geräte und Material, während Unterneh-
mer den Verkauf im Blick haben, aber auch die 
Kosten, die Messen verursachen. Zu teuer, zu auf-
wändig, so heißt es immer wieder, erst recht, wenn 
das Geschäft hinter den Erwartungen zurückbleibt. 
Doch der Erfolg von Messen ist von vielen Faktoren 
abhängig, auch von der Professionalität der Ausstel-
ler. Die einen können es besser, andere weniger gut.

Messen, Werbung und  
Vertrieb sparen Zeit
Und so sind Messen eben auch: Das Standpersonal 
ist ein bisschen aufdringlich, ständig soll der Kunde 
seine Daten herausrücken und eine Werbeeinwil-
ligung geben. Die berühmte DSGVO hat das noch 
umständlicher und nerviger gemacht. Werbung und 
Vertrieb sind eben immer ein wenig wie der ungela-
dene Gast auf der Privatparty – aber seien wir ehr-
lich, ohne das bunte Treiben wäre es langweiliger 
auf der Welt, Wirtschaft wäre eine fade Sache und 
das Leben grau. Abgesehen davon darf sich auch 
der Kunde freuen, denn Unternehmen mit bera-
tungsstarken Verkäufern erleichtern Entscheidun-
gen ungemein. Auch wer nicht jedes Verkäuferwort 
für bare Münze nimmt, muss sich eingestehen, es 
spart durchaus Zeit, sich auf ein Beratungsgespräch 
einzulassen. Es ist unvorstellbar aufwändig, sich alle 

Informationen selbst zusammen zu suchen, die man 
für eine Kaufentscheidung braucht. Da hilft auch 
Onkel Google nicht weiter, denn vieles, was die 
Praxis verlangt, muss man anfassen und ausprobie-
ren. Hier entfalten Messen ihre Stärken. Sie liefern 
Erlebnis, Erfahrung, Austausch und nicht zuletzt 
sozialen Klebstoff. Das alles war recht fein austariert, 
bis der schwarze Schwan Corona den Tourplan des 
Physio-Wanderzirkusses durchkreuzte.

Transformation des Geliebten
Also haben wir 2020 die mehr oder weniger direkte 
Absage aller für Physiotherapeuten relevan-
ten Veranstaltungen erlebt. Die TheraPro 
in Stuttgart und das Artzt-Symposium 
in Montabaur fanden noch statt, als 
Corona ein fernes chinesisches 
Problem schien. Aber dann fielen 
mit der FIBO (Reed Exhibitions), 
der TheraPro Essen (Messe Stutt-
gart) und der Therapie Düsseldorf 
(Messe Leipzig) wichtige Veran-
staltungen aus. Das Corona-Jahr des 
Herrn wird also ohne weitere Mes-
sen stattfinden. Einzig bei der Therapie 
Hamburg (ebenfalls Messe Leipzig) plant man 
noch zweigleisig. Insgesamt hat das Virus die Rech-
nung ohne engagierte Messeveranstalter und flei-
ßige Unternehmer gemacht. Es dauerte eine Weile, 
bis alle den Globalschock überwunden hatten und 
das nervige Rumeiern über Absagen, Nichtabsagen 
und Teilabsagen ein Ende hatte. Niemand konnte 
etwas dafür. Nun heißt es, dass Corona die Digita-
lisierung beschleunigt. Diesen spannenden Prozess 
erleben wir derzeit alle gemeinsam, sei es als aktiv 
Handelnde oder als interessierte Zuschauer. Ideen 
für neue Veranstaltungsformate gibt es zuhauf, es 
wird sich zeigen, wie die neuen Modelle aussehen 
und was die Kunden akzeptieren werden.

Digitale Veranstaltungen 
auf Erprobungskurs
Jetzt sprießen sie aus dem Boden die digitalen Ver-
anstaltungen. Keine Frage, es wird neue Möglich-
keiten geben, sich in dieser coronageschwängerten 
Zeit miteinander auszutauschen und zumindest 
einen Hauch von Messefeeling ins Homeoffice 
zu zaubern. So zumindest der Traum der 

Corona macht die Welt noch schneller digital. Nach dem vollständigen Ausfall aller Präsenzformate im 
Jahr 2020 experimentiert die Physiotherapiebranche mit neuen Formaten. Die pt-Herausgeber haben 

sich umgesehen.

Ein  Be i t rag  von Agnes  und Ni l s-Peter  Hey
Messe-Spezial

�
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